
Fomento Agropecuario y Desarrollo 
Rural de Tamazula de Gordiano.

Nombre del Programa

Alineación con Objetivos del 
Plan Municipal de Desarrollo

Impulsar el Desarrollo de los Sectores 
Agrícola, Ganadero, Avícola, Acuícola 

entre otros. Implementar los 
Programas de Apoyo Federal y Estatal.

Ene Feb Mar Abr May Jun Jul Ago Sep Oct Nov Dic Total
1. Impulsar la producción 

agropecuaria mediante el apoyo 
técnico y financiero a productores 

locales.

Número de productores beneficiados 
con asistencia técnica.

Meta: Atender a 500 productores en el 
año.

2.
Promover el desarrollo rural 
sostenible con programas de 

capacitación y acceso a tecnología.

Número de capacitaciones realizadas 
en buenas prácticas agrícolas y 

pecuarias.
Meta: 10 talleres impartidos en el año.

3. Fortalecer la comercialización de 
productos agropecuarios, 

fomentando mercados locales y 
regionales.

Número de ferias agropecuarias 
organizadas para la venta de 

productos.
Meta: 5 ferias en el año.

4.
Mejorar la infraestructura rural, 

optimizando caminos, riego y 
acceso a servicios básicos.

Porcentaje de comunidades rurales 
con acceso a infraestructura 

productiva (riego, caminos, energía).
Meta: Aumentar en 15% la cobertura 

de infraestructura básica.
5. Impulsar la organización de 

productores para facilitar el acceso 
a créditos y apoyos 
gubernamentales.

Monto de créditos otorgados a 
productores rurales ($).

Meta: $5,000,000 en créditos agrícolas 
gestionados.

Presupuesto al Inicio del 
Ejercicio

 SIN PRESUPUESTO 
Presupuesto Ejercido 
(Final)

SIN PRESUPUESTO 

Resultados al Final del Ejercicio

Area Responsable

Ejercicio 2025

Demostraciones de 
tecnologías agrícolas y 

pecuarias.

Visitas técnicas a fincas para 
diagnóstico personalizado.

Seguimiento a solicitudes de 
financiamiento.

Programa Operativo Anual 

Impulsar el Desarrollo de los Sectores Agrícola, 
Ganadero, Avícola, Acuícola entre otros. 

Implementar los Programas de Apoyo Federal y 
Estatal.

Frecuencia del 
Indicador Meta Anual

 Plan Municipal de Desarrollo

Actividades, productos y 
servicios

Levantamiento de 
necesidades de los 

productores locales.

Identificación de 
fuentes de 

financiamiento 
(gubernamental, 

privado, 
cooperativas).

Alianzas estratégicas 
con instituciones 

técnicas y 
financieras.

Cierre de Ventanillas 
SADER JALISCO.

Objetivo:

Indicador Meta mensual programada

Resultados de Impacto 

Talleres sobre buenas 
prácticas 

agropecuarias y 
manejo de recursos.

Capacitación en 
acceso a créditos.

Asesoría en planes de 
inversión para 
productores.

Presentación de 
proyectos a entidades 

financieras.

Expo Agrícola Jalisco.

Capacitación en estrategias 
de mitigación del cambio 

climático.

Implementación de 
prácticas de conservación 

de suelo y agua.

Evaluación de tecnologías 
para adaptación climática.

Seguimiento a planes de 
negocio de productores.

Evaluación final del impacto 
del programa.

Documentación de casos de 
éxito y lecciones 

aprendidas.

Presentación de informe a 
entidades de 

financiamiento.

Planificación de nuevas 
estrategias para el próximo 

año.

Promoción de cultivos 
alternativos y producción 

agroecológica.

Talleres sobre valor 
agregado y agroindustria.

Apoyo en la formalización 
de negocios 

agropecuarios.

Vinculación de 
productores con mercados 

y cooperativas.

Revisión de resultados de 
las estrategias 

implementadas.

Ajustes en el modelo de 
apoyo técnico y financiero.

Reforzamiento en 
asistencia técnica 

especializada.

Seguimiento a la 
rentabilidad de proyectos 

financiados.

Capacitación en 
comercializació

n y valor 
agregado. 1 

taller sobre la 
agroindustria. 

Visitas técnicas 
de campo. 
Trámites 

financieros. 
Ventanillas de 

SADER.

Evaluación de avances en 
proyectos financiados.

Capacitación en gestión 
eficiente del financiamiento 

recibido.

Asistencia técnica en 
producción sostenible y 

comercialización.

Organización de grupos de 
productores para compras 

conjuntas.

Creación de redes de 
productores para 

fortalecer la 
comercialización.

Talleres sobre 
negociación y marketing 

agropecuario.

Gestión de acuerdos 
con compradores y 

distribuidores.


